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①要約： 

このアイデアは、営業活動をAIに任せることで、営業担当者の負担を軽減し、効率的か

つ効果的な営業活動を実現することを目指したものです。 

 

②目的： 

このアイデアの目的は、営業活動の一部をAI に委ねることで、効率的に顧客とのコミュ

ニケーションを確立し、営業活動の生産性を向上させることです。また、AI による自動化

により、営業担当者の時間を大幅に節約し、本格的な商談や取引に集中できる環境を提供

することも目指しています。 

 

③新規性： 

このアイデアの新規性は、AI を利⽤して営業活動を自動化・効率化する点にあります。従

来の営業活動では、営業担当者が⼈手で顧客とのコミュニケーションを行っていました

が、このアイデアではAIが顧客とのコミュニケーションを担当します。これにより、営業

活動の効率性が飛躍的に向上し、業務のスケールアップや効果的なフォローアップが可能

になります。 

 

④独自性： 

このアイデアの独自性は、AI を使⽤して営業担当者の代替業務を実行する点にあります。

AI は、⼈間の名前で自動的にメールを生成し、顧客からの応答に適切に対応します。ま

た、AI は顧客の要望や関心事を解析し、それに基づいて適切なアクションを実行すること

ができます。これにより、営業担当者による個別の顧客対応に必要な時間とリソースを節

約することができます。 

 

⑤経済価値： 

このアイデアの経済価値は、営業活動の効率化と生産性向上により、企業における営業コ

ストの削減や収益の増加に直結します。AI による自動化は、重複作業や単純な応答などの

労力を軽減するため、効率の向上と作業負担の軽減に繋がります。これにより、営業担当

者は本格的な商談や取引に集中でき、顧客満足度の向上や売上の増加に繋がると考えられ

ます。また、効率化による生産性向上は企業の競争力を強化する要素でもあります。 


